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Qui somQui som / / ququèè fem?fem?

Enginyeria de SoftwareEnginyeria de Software
ConsultoriaConsultoria
Desenvolupaments a midaDesenvolupaments a mida
Noves tecnologiesNoves tecnologies
ERPERP



Origen de la IdeaOrigen de la Idea

SituaciSituacióó personal personal 
FormaciFormacióó completadacompletada
ExperiExperièència en el sectorncia en el sector

SituaciSituacióó laborallaboral
Oportunitat de mercatOportunitat de mercat

Producte adaptableProducte adaptable
Els clients que ja disposen de productes semblants dEls clients que ja disposen de productes semblants d’’altres altres 
empreses expressen el descontentamentempreses expressen el descontentament
InnovaciInnovacióó

Proposta dProposta d’’un clientun client
Voluntat dVoluntat d’’oferir un producte i un servei de qualitatoferir un producte i un servei de qualitat



Primers passos...Primers passos...

Donar forma a la idea: Pla dDonar forma a la idea: Pla d’’empresaempresa
Definir el projecte a fonsDefinir el projecte a fons
Avaluar la situaciAvaluar la situacióó actual , perspectives i actual , perspectives i 
barreres  del mercat. Competbarreres  del mercat. Competèènciancia
Definir quins son els nostres clients objectiuDefinir quins son els nostres clients objectiu
Definir pla de producciDefinir pla de produccióó
Definir lDefinir l’’estructura i la forma jurestructura i la forma juríídica que dica que 
adoptaremadoptarem
Fer una previsiFer una previsióó dd’’inversions, comptes de inversions, comptes de 
resultats, tresoreria i finanresultats, tresoreria i finanççamentament



Com ferCom fer--ho?ho?

Quant de temps es triga a fer tot això?Quant de temps es triga a fer tot això?
Buscar ajuda: OPE ManlleuBuscar ajuda: OPE Manlleu
AssessorarAssessorar--se de les ajudesse de les ajudes

CapitalitzaciCapitalitzacióó AturAtur
Descompte sobre la quota dDescompte sobre la quota d’’autònomautònom
Viver dViver d’’empreses!empreses!
I+O: Ajuda a la contractaciI+O: Ajuda a la contractacióó
ConcursosConcursos

Tenir la idea claraTenir la idea clara
Tenir els riscos clarsTenir els riscos clars
Ser emprenedor!Ser emprenedor!



PrevisiPrevisióó = Realitat ?= Realitat ?

ÉÉs difs difíícil preveure els clientscil preveure els clients
Nous clients que no sNous clients que no s’’havia previst havia previst 
DifDifíícil preveure la facturacicil preveure la facturacióó dels clientsdels clients
El mercat marca tambEl mercat marca tambéé el camel camíí a seguira seguir

+ Despeses de les previstes+ Despeses de les previstes
Volum de les tasques administratives i Volum de les tasques administratives i 
de gestide gestióó internainterna



Qualitats a desenvoluparQualitats a desenvolupar

TreballTreball
ConstConstàànciancia
EsforEsforçç
Saber escoltar el client i valorar les seves Saber escoltar el client i valorar les seves 
necessitatsnecessitats
MotivaciMotivacióó personalpersonal



ConclusiConclusióó

Principis sPrincipis sóón difn difíícils i requereixen esforcils i requereixen esforçç
Esperem crEsperem crééixer suficient perquixer suficient perquèè tot tot 
aquest esforaquest esforçç es transformi en es transformi en 
recompensesrecompenses
AutosuficiAutosuficièència : Jo soc lncia : Jo soc l’’amo! amo! –– Jo soc Jo soc 
qui respon als problemes, qui....qui respon als problemes, qui....
ValoraciValoracióó positiva! Una nova experipositiva! Una nova experièència.ncia.
Si tens una idea, portaSi tens una idea, porta--la a terme!la a terme!


